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gol Objetivo general

Desarrollar competencias avanzadas en marketing digital mediante la
aplicacién de estrategias de posicionamiento, publicidad digital, analisis
de datos y optimizacidn de campanas, orientadas a mejorar la visibilidad,
el alcance y los resultados comerciales de una organizacién.

@ Objetivos especificos

e Aplicar estrategias avanzadas de SEO y SEM para mejorar el
posicionamiento y la visibilidad de marcas en los motores de
bdsqueda.

e Disenar campafas de marketing digital en redes sociales y
plataformas publicitarias, considerando la segmentacién de
audiencias y la optimizacién de la inversién.

e Utilizar herramientas de analitica digital para evaluar indicadores
de desempeno, interpretar resultados y optimizar las estrategias
de marketing.
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Temario del curso:

Médulo 1

Fundamentos y planificacién estratégica del
marketing digital avanzado

Contenidos:

Evolucién del marketing digital y tendencias
actuales.

Anélisis del mercado, competencia y
comportamiento del consumidor digital.
Definicién de objetivos SMART e indicadores
clave de desempeno (KPI).

Disefio de estrategias y planificacién de
acciones de marketing digital.

Actividad Préactica: Elaborar un plan
estratégico de marketing digital para una
empresa, definiendo objetivos, publico
objetivo e indicadores de desempenio.

Médulo 2

Optimizaciéon SEO y estrategias SEM
Contenidos:

Principios avanzados de posicionamiento
orgéanico en motores de blsqueda (SEO).
Investigacién de palabras clave y
optimizacién de contenidos digitales.
Creacion y gestiéon de campanas de
publicidad en buscadores (SEM).

Andlisis de resultados y optimizacién del
posicionamiento web.

Actividad Préactica: Desarrollar una propuesta

de optimizacién SEO y una campafa SEM para

mejorar la visibilidad de un sitio web.

Médulo 3

Marketing en redes sociales y gestién de
comunidades digitales

Contenidos:

Estrategias avanzadas de marketing en redes
sociales.

Segmentacion de audiencias y seleccién de
plataformas digitales.

Planificacién de contenidos y gestién de
comunidades online.

Publicidad pagada y optimizacién de
campafas en redes sociales.

Actividad Practica: Diseflar un calendario de
contenidos y una propuesta de campafa
publicitaria para una marca en redes sociales.

Médulo 4

Publicidad digital y optimizacién de campafias
Contenidos:

Tipos de publicidad digital y principales
plataformas publicitarias.

Configuraciéon de campafas y segmentacién
avanzada de audiencias.

Estrategias de remarketing y retargeting.
Optimizacién del presupuesto y evaluacién
del retorno de la inversién (ROI).

Actividad Practica: Crear una propuesta de
campafa publicitaria digital con
segmentacién, presupuesto y objetivos de
conversién.

Médulo 5

Marketing de contenidos, automatizacién y
conversién

Contenidos:

Disefo de estrategias de marketing de
contenidos para diferentes audiencias.
Técnicas de email marketing y automatizacion
de comunicaciones.

Disefio de embudos de conversién y
estrategias de fidelizacién.

Optimizacion de paginas de destino y
experiencia del usuario.

Actividad Practica: Diseflar un embudo de
conversién que integre contenidos digitales,
automatizacion y acciones para aumentar las
conversiones.

Médulo 6

Analitica digital, métricas y optimizacién de
resultados

Contenidos:

Herramientas de analitica digital y
seguimiento de campafas.

Interpretacién de métricas e indicadores clave
de desempefio.

y mucho mas...
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Datos del Organismo Capacitador:

Nombre Empresa OTEC: Capacitaciones GoCursos SPA

Rut: 77919346-2

Giro: Servicio de Capacitaciones

Direccidn Irarrazaval 690 Nufioa Santiago de Chile
Cuenta Bancaria Cuenta Corriente 95466877 Banco Santander
Email: contacto@gocursos.cl
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