wAumenta Tus Habilidades

SAP BUSINESS ONE

Impartido por: Capacitaciones GoCursos Spa

Modalidad Reunion con Relator Incluye
Presencial/Elearning Costo O Diploma y Certificado
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gol Objetivo general

Proveer una comprensién integral de SAP Business One para optimizar
los procesos empresariales, mejorar la eficiencia operativa y facilitar la
toma de decisiones estratégicas.

@ Objetivos especificos

e Comprender los conceptos basicos de SAP Business One y su
aplicacién en el entorno empresarial.

e Manejar las funcionalidades esenciales del sistema para la
gestién de operaciones cotidianas.

e Desarrollar habilidades practicas para la personalizacién y
configuracién del sistema segun las necesidades de la empresa.

e Aplicar buenas practicas para el manejo de datos y generacién de
reportes en SAP Business One.
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ONLINE ONLINE EN VIVO PRESENCIAL
Clases asincroénicas, Clases remotas en vivo, Asiste fisicamente a las
entregandote la libertad donde profesory clases, en nuestras
de estudiar en el alumnos se conectan e salas o en las propias
momento y lugar que td interactdan en tiempo dependencias del ’D’[
— decidas. real, en una fecha y cliente.

horario establecido




Temario del curso:

Médulo 1

Introduccién a SAP Business One

Duracién: 2 horas

Contenidos:

Visién general de SAP Business One.
Ventajas del sistema en la gestion
empresarial.

Estructura del sistema y componentes
principales.

Requisitos técnicos para la implementacién.
Actividad practica: Navegacién basica en la
interfaz de SAP Business One.

Mddulo 2

Gestién de Finanzas

Duracién: 3 horas

Contenidos:

Configuracién de cuentas contables.
Gestidén de activos fijos y depreciacién.

Anadlisis financiero y generacion de informes.

Integraciéon con bancos y conciliacion
bancaria.

Actividad practica: Creacién de un informe
financiero mensual.

Médulo 3
Gestién de Compras e Inventarios
Duracién: 3 horas

Contenidos:

Ciclo de compras y gestién de proveedores.
Control de inventarios y almacenes.
Optimizacién del stock y reduccién de costes.
Gestion de 6rdenes de compra y recepcién.
Actividad practica: Simulacién de un pedido y
gestidn de inventarios.

Médulo 4

Gestion de Ventas y Clientes

Duracién: 3 horas

Contenidos:

Proceso de ventas y gestidn de clientes.
Seguimiento de oportunidades y CRM.
Facturacién y gestiéon de cobros.

Andlisis de ventas y previsiéon de demanda.
Actividad préctica: Registro de una venta y
seguimiento de clientes.

Médulo 5

Personalizacién y Configuracién

Duracién: 2 horas

Contenidos:

Personalizacién de formularios y reportes.

y mucho mas...
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Datos del Organismo Capacitador:

Nombre Empresa OTEC: Capacitaciones GoCursos SPA

Rut: 77919346-2

Giro: Servicio de Capacitaciones

Direccidn Irarrazaval 690 Nufioa Santiago de Chile
Cuenta Bancaria Cuenta Corriente 95466877 Banco Santander
Email: contacto@gocursos.cl
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