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PORTALES DE COMPRAS
LICITACIONES

Impartido por: Capacitaciones GoCursos Spa

Modalidad Reunién con Relator Incluye
Presencial/Elearning Costo O Diploma y Certificado
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gol Objetivo general

El objetivo general del curso es proporcionar a los participantes los
conocimientos y habilidades necesarios para gestionar y operar portales
de compras y licitaciones de manera eficiente, asegurando el
cumplimiento de normativas y mejores practicas en el marco de la

contratacién publica.

@ Objetivos especificos

e Comprender el marco regulatorio de las licitaciones publicas y
privadas.Desarrollar habilidades para la gestidn eficiente de
portales de compras.Adquirir conocimientos sobre las mejores
practicas en procesos de licitacidon.Analizar casos practicos de

licitaciones exitosas y sus claves de éxito.

Modalidad

Presentamos todas las modalidades que ofrecemos a nuestros alumnos.
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ONLINE ONLINE EN VIVO
Clases asincroénicas,
entregandote la libertad
de estudiar en el
momento y lugar que tu
decidas.

Clases remotas en vivo,
donde profesor y
alumnos se conectan e
interactdan en tiempo
real, en una fecha y
horario establecido
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PRESENCIAL

Asiste fisicamente a las
clases, en nuestras
salas o en las propias
dependencias del
cliente.
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Temario del curso:

Médulo 1

Introduccién A Los Portales De Compras
Duracién: 1.5 horas

Contenidos:

Definicién y tipos de portales de compras.
Importancia de las licitaciones en el sector
publico y privado.

Principales actores y su rol en los procesos de
compra.

Normativa bdsica sobre licitaciones.
Actividad practica: Analisis de un portal de
compras real.

Mddulo 2

Marco Regulatorio De Las Licitaciones
Duracién: 1.5 horas

Contenidos:

Leyes y regulaciones aplicables a las
licitaciones.

Principales organismos de control y
supervision.

Diferencias entre licitacién publica y privada.
Criterios de evaluacién y seleccién de
proveedores.

Actividad practica: Evaluacién de un caso
practico basado en normativa vigente.

Médulo 3
Gestién De Portales De Compras
Duracién: 1.5 horas

Contenidos:

Configuraciéon y administracién de un portal
de compras.

Criterios para la seleccién de plataformas
tecnoldgicas.

Gestién de usuarios y permisos en el sistema.
Monitoreo y reporte de actividades en el
portal.

Actividad practica: Configuracién de un
entorno de prueba de un portal de compras.

Médulo 4

Mejores Practicas En Procesos De Licitacién
Duracién: 1.5 horas

Contenidos:

Estrategias para optimizar procesos de
licitacién.

Técnicas de negociacién y cierre de contratos.
Gestién de riesgos en procesos de compra.
Estudio de casos de éxito en licitaciones.
Actividad practica: Simulacién de un proceso
de licitacion desde la planificacién hasta la
adjudicacién.

Médulo 5

Analisis De Casos Préacticos Y Lecciones
Aprendidas

Duracién: 2 horas

Contenidos:

Andlisis de licitaciones exitosas y sus factores
clave.

y mucho mas...
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Datos del Organismo Capacitador:

Nombre Empresa OTEC: Capacitaciones GoCursos SPA

Rut: 77919346-2

Giro: Servicio de Capacitaciones

Direccidn Irarrazaval 690 Nufioa Santiago de Chile
Cuenta Bancaria Cuenta Corriente 95466877 Banco Santander
Email: contacto@gocursos.cl
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