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PARTICIPACION EN LICITACIONES
Y COMPRA ACGIL EN MERCADO
PUBLICO

Impartido por: Capacitaciones GoCursos Spa

Modalidad Reunién con Relator Incluye : : : : : : : :
Presencial/Elearning Costo O Diploma y Certificado. « « « «
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gol Objetivo general

El objetivo general del curso es capacitar a los participantes en las
mejores practicas para participar en licitaciones y compras agiles en el
mercado publico de manera efectiva, eficiente y conforme a la normativa
vigente.

@ Objetivos especificos

e Comprender el marco normativo de las licitaciones publicas.
* |dentificar las etapas y procesos de una licitacion.

e Desarrollar habilidades para la elaboracién de propuestas
competitivas.

e Aplicar técnicas de negociacién en el contexto de compras agiles.

e Evaluar los resultados de un proceso de licitacién y su impacto en
la organizacion.
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Temario del curso:

Médulo 1 Introduccion A Las Licitaciones
Publicas

Contenidos:

Definicién y tipos de licitaciones.

Importancia del proceso licitatorio.

Actores involucrados en una licitacién.
Normativa vigente en licitaciones publicas.
Actividad practica: Anélisis de un caso real de
licitacién publica.

Mdédulo 2 Proceso De Licitacion Y
Documentacion Requerida
Contenidos:

Etapas del proceso de licitacion.
Documentacién necesaria para participar.
Criterios de evaluacién y seleccioén.
Errores comunes en las propuestas.
Actividad practica: Elaboracién de una
propuesta licitatoria.

Médulo 3 Estrategias De Compra Agil
Contenidos:

Concepto de compra agil.

Beneficios de la compra &gqil en el sector
publico.

Herramientas para agilizar procesos de
compra.

Gestidn de tiempos y recursos en compras.
Actividad practica: Simulacién de un proceso
de compra 4gil.

Mddulo 4 Negociacion En El Contexto De
Licitaciones

Contenidos:

Principios basicos de negociacién.

Técnicas de negociacién en licitaciones.
Manejo de conflictos y objeciones.

Cierre efectivo de negociaciones.

Actividad practica: Role-playing de una
negociacion licitatoria.

Evaluacién final.
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Datos del Organismo Capacitador:

Nombre Empresa OTEC: Capacitaciones GoCursos SPA

Rut: 77919346-2

Giro: Servicio de Capacitaciones

Direccidn Irarrazaval 690 Nufioa Santiago de Chile
Cuenta Bancaria Cuenta Corriente 95466877 Banco Santander
Email: contacto@gocursos.cl
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