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LIDERAZGO PARA EL EQUIPO DE
VENTAS

Impartido por: Capacitaciones GoCursos Spa

Modalidad Reunion con Relator Incluye
Presencial/Elearning Costo O Diploma y Certificado
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gol Objetivo general

Este curso busca mejorar las capacidades de liderazgo en el dambito
comercial, enfocandose en la planificacién estratégica y el manejo
efectivo de equipos de ventas.

@ Objetivos especificos

e Desarrollar habilidades de liderazgo efectivas en el entorno
comercial.

e Aprender técnicas de planificacion estratégica para equipos de
ventas.

e Mejorar la gestién y motivacién de equipos de ventas para
alcanzar metas.
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ONLINE ONLINE EN VIVO PRESENCIAL
Clases asincrénicas, Clases remotas en vivo, Asiste fisicamente a las
entregandote la libertad donde profesory clases, en nuestras
de estudiar en el alumnos se conectan e salas o en las propias
momento y lugar que td interactdan en tiempo dependencias del
decidas. real, en una fecha y cliente.

horario establecido
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Temario del curso:

Médulo 1: Introduccién Al Liderazgo - Capacitacién y desarrollo de equipo
Comercial - Motivacién y retencién de personal

- Definicién de liderazgo en ventas - Evaluacién de desempefio del equipo
- Diferencias entre liderazgo y gestién - Dindmicas de equipo y cohesién

- Caracteristicas de un lider eficaz

- Importancia del liderazgo en ventas
Médulo 5: Etica Y Responsabilidad
- Principios éticos en liderazgo

Mdédulo 2: Habilidades Clave Del Lider - Responsabilidad social en ventas

- Comunicacién efectiva en ventas - Gestidn de la diversidad en equipos
- Resolucién de conflictos en el equipo - Liderazgo inclusivo y equitativo

- Toma de decisiones bajo presién - Casos de estudio en ética comercial
- Delegacién de tareas y responsabilidades - Evaluacion final

- Evaluacion tedrica médulos 1y 2

Médulo 3: Planificaciéon Estratégica
- Definicién de objetivos comerciales

- Andlisis de mercado y competencia

- Estrategias de crecimiento en ventas

- Monitoreo y evaluaciéon de resultados
- Ajuste de estrategias segun resultados
- Taller practico

Moédulo 4: Manejo De Equipos De Ventas
- Seleccién y reclutamiento de talento

% info@gocursos.cl | @ www.gocursos.cl | @lrarrazaval #688 A Nunoa




wAumenta Tus Habilidades

Datos del Organismo Capacitador:

Nombre Empresa OTEC: Capacitaciones GoCursos SPA

Rut: 77919346-2

Giro: Servicio de Capacitaciones

Direccidn Irarrazaval 690 Nufioa Santiago de Chile
Cuenta Bancaria Cuenta Corriente 95466877 Banco Santander
Email: contacto@gocursos.cl
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