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Cursos

Aumenta Tus Habilidades

CURSO PRESENTACIONES
EFECTIVAS

Impartido por: Capacitaciones GoCursos Spa

Modalidad Reunién con Relator Incluye
Presencial/Elearning Costo O Diploma y Certificado
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gol Objetivo general

Desarrollar habilidades para realizar presentaciones efectivas, superando
miedos e inseguridades, y utilizando técnicas de persuasion y
comunicacion.

@ Objetivos especificos

e |dentificar y superar la timidez y el miedo al ridiculo.
e Aplicar técnicas de visualizaciéon y reprogramaciéon mental.

e Desarrollar habilidades para atraer e influir en la audiencia.
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ONLINE ONLINE EN VIVO PRESENCIAL
Clases asincroénicas, Clases remotas en vivo, Asiste fisicamente a las
entregandote la libertad donde profesory clases, en nuestras
de estudiar en el alumnos se conectan e salas o en las propias
momento y lugar que tu interactdan en tiempo dependencias del
decidas. real, en una fecha y cliente.

horario establecido
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Temario del curso:

Mdédulo 1: Superaciéon de Miedos e
Inseguridades

Identificar problemas como timidez e
inseguridad.

Aplicar visualizacién y reprogramacién
mental.

Controlar ansiedad y panico escénico.

Manejo de un publico desmotivado.

Discursos en actos masivos.

Modulo 2: Técnicas de Comunicacién y

Magnetismo
Desarrollar magnetismo personal.
Técnicas del espejo para mejorar la
presencia.
Reconocimiento de posturas y gestos.
Comunicacion fisica y postura corporal.
Claridad en la comunicacioén.

Médulo 3: Preparacion de Contenidos

Preparacion de los contenidos.

Delineacion del tema.

Conocimiento de los propésitos
comunicativos.

Desarrollo de enfoques y objetivos.

Recopilacién y relacién de la informacion.

Médulo 4: Desarrollo y Sintesis de
Temas

Desarrollar los temas con claridad.

Creacion de sintesis y conclusiones
efectivas.

Elaboracién del discurso.

Manejo de preguntas y respuestas.

Uso de técnicas persuasivas y asertividad.

Mdédulo 5: Practica de Presentacion
Practica integrada de improvisacion.
Discursos en actos masivos.

Uso de técnicas persuasivas.

Manejo de preguntas y respuestas.
Préctica de improvisacion.

Médulo 6: Influencia y Asertividad
Desarrollar para atraer e influir.

Usar técnicas persuasivas.

Desarrollar habilidades de asertividad.
Comunicacion efectiva.

Manejo de un publico desmotivado.

Moédulo 7: Evaluaciéon y
Retroalimentacidon

Evaluacién de presentaciones.

Retroalimentacién constructiva.

Identificacion de areas de mejora.

Plan de accién para mejora continua.

Revisién de técnicas de comunicacién.
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wAumenta Tus Habilidades

Datos del Organismo Capacitador:

Nombre Empresa OTEC: Capacitaciones GoCursos SPA

Rut: 77919346-2

Giro: Servicio de Capacitaciones

Direccidn Irarrazaval 690 Nufioa Santiago de Chile
Cuenta Bancaria Cuenta Corriente 95466877 Banco Santander
Email: contacto@gocursos.cl
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