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ANALISIS DE PRICING

Impartido por: Capacitaciones GoCursos Spa

Modalidad Reunion con Relator Incluye
Presencial/Elearning Costo O Diploma y Certificado
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gol Objetivo general

Desarrollar habilidades para analizar y optimizar estrategias de pricing
en mercados competitivos sincrénicos.

@ Objetivos especificos

e Comprender los fundamentos del analisis de pricing. Aplicar
técnicas de analisis para optimizar precios. Evaluar impactos de
precios en la rentabilidad.

297  Modalidad

Presentamos todas las modalidades que ofrecemos a nuestros alumnos.
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ONLINE ONLINE EN VIVO PRESENCIAL
Clases asincrénicas, Clases remotas en vivo, Asiste fisicamente a las
entregandote la libertad donde profesor y clases, en nuestras
de estudiar en el alumnos se conectan e salas o en las propias
momento y lugar que tu  interactlan en tiempo dependencias del
decidas. real, en una fecha y cliente.

horario establecido
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Temario del curso:

Médulo 1

Introduccién Al Andlisis De Pricing
Contenidos:

Conceptos basicos de pricing.
Importancia del pricing en la estrategia
empresarial.

Factores que influyen en la fijacién de precios.

Tendencias actuales en pricing.

Actividad préctica: Discusién en grupo sobre
casos reales de estrategias de pricing
exitosas.

Médulo 2

Estrategias De Fijacién De Precios
Contenidos:

Diferentes tipos de estrategias de pricing.
Ventajas y desventajas de cada estrategia.
Casos de estudio de implementacién de
estrategias.

Herramientas para el desarrollo de
estrategias de pricing.

Actividad préctica: Taller para disefiar una
estrategia de pricing para un producto
especifico.

Médulo 3

Andlisis De Competencia Y Mercado
Contenidos:

Métodos para analizar la competencia.
Identificacién de competidores directos e
indirectos.

Herramientas para el analisis de mercado.
Técnicas para anticipar movimientos de la
competencia.

Actividad préctica: Simulacién de anélisis de
mercado utilizando herramientas digitales.

Médulo 4

Optimizacién De Precios

Contenidos:

Técnicas de optimizacién de precios.
Modelos de elasticidad de precios.

Uso de tecnologia para optimizar precios.
Evaluacién de resultados de optimizacion de
precios.

Actividad practica: Caso préactico de ajuste de
precios en un entorno competitivo.

Médulo 5

Impacto Del Pricing En La Rentabilidad
Contenidos:

Relacién entre pricing y rentabilidad.
Andlisis de margenes de beneficio.

Impacto de variaciones de precio en la
rentabilidad.

Modelos para predecir beneficios en funcién
del pricing.

Actividad practica: Analisis de rentabilidad a
partir de un caso de estudio.

y mucho mas...
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Datos del Organismo Capacitador:

Nombre Empresa OTEC: Capacitaciones GoCursos SPA

Rut: 77919346-2

Giro: Servicio de Capacitaciones

Direccidn Irarrazaval 690 Nufioa Santiago de Chile
Cuenta Bancaria Cuenta Corriente 95466877 Banco Santander
Email: contacto@gocursos.cl
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